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Etude annuelle de RE/MAX sur les propriétés récréatives
Au tour des jeunes familles de répondre al’appel de la nature et des propriétés
récréatives de réve!

Laval (Québec), 27 juin 2017// Malgré un marché ol les prix demeurenten hausse parrapporta 2016,
plusieurs jeunes familles québécoises souhaitentacheter un chalet ou une maison de campagne. Pour
réaliserce réve dansunhorizonde 10 ans, elles se tournentvers de nouvelles avenues de financement,
révele le Rapport RE/MAX 2017 sur les propriétés récréatives, rendu publicaujourd’hui.

« Apresle constatfait/’année derniére al’effet qu’un bon nombre de baby-boomers retraités et qui
approchentde la retraite, investissent les recettes résultant de lavente de leur maison dans des propriétés
récréatives, le récentsondage Léger nous permet de constater que ce sont aussi les jeunes familles qui se
tournentrésolumentvers ce marché. Celaestd’autant moins surprenant qu’avecle rythme de vie effrénée
des milléniaux en milieu urbain, plusieurs d’entre eux révent de retrouver latranquillité de lacampagne pour
s’évaderdestracasde lavie quotidienne et se ressourceren familleet entre amis » a indiqué Sylvain
Dansereau, vice-président exécutif de RE/MAX Québec.

S’il estvrai que dans certaines grandes villes du pays, comme Toronto et Vancouver, la persistance des
prix élevés de I'immobilieraincité bon nombre de baby-boomers ase départirde leur maisoneta
investir cette valeurrésiduelle dans I’acquisition d’une propriétérécréative, les courtiers du Québec
n’ont pas observé laméme tendance, probablement du fait que les villes du Québec, notamment
Montréal, n’ont pas connu une flambée des prix similaire a certaines autres villes au pays.

Par ailleurs, dans pres des trois quarts des régions visées par ce sondage réalisé auprés des Canadiens, y
comprisdanslesrégions bien connues pourleurs activités récréatives, telles que les Laurentides, les
Cantonsde I’Est ou Charlevoix, on aconstaté que ce sont maintenantles jeunesfamilles avecdes
enfants qui contribuentaalimenterlademande des propriétés récréatives. Presqueles deuxtiers (65
pour cent) des milléniaux (groupedes 18 a 34 ans) ont en effetexpriméleurintention d’acheterun
chalet, une maison de campagne ou un chalet de ski en guise de propriété récréative au cours des 10
prochainesannées.

Pour mieux financerleur propriété de réve

Il'y a toutefois une marge entre le réve etlaréalité. C'est probablementlaraison pourlaquelle plus du
guart des Canadiens sondés par RE/MAX (soit 28 pourcent), ayant des enfants de moins de 18 ans, ont
aussi affirmé qu’ils envisageraient de vendre leur résidence principale alaville pouracheterun chalet,
une maison de campagne ou un chalet de ski. Pour comblercet écart entre lademande etl’accessibilité,



plusieurs milléniaux sont préts ase tournervers des méthodes de financement audacieuses pour
acquérirune propriété récréative.

En ce sens, présde la moitié (44 pour cent) des milléniauxontindiqué envisager d’acheter une propriété
avecun membre de leurfamille, tandis que 39 pour cent d’entre eux songeraient aacheterune
propriété etaen faire lalocation par I’entremise d’un site de location saisonniére, comme Airbnb. En
outre, plusdu quart des jeunes Canadiens (groupe des 18a 34 ans) songeraitavendre leur résidence
principale, tandis qu’un millénial surcing a affirmé envisager|’acquisition d’une copropriétéatemps
partagé oul’achat avecun proche. Par ailleurs, le quart des répondants aégalementindiqué songera
acquérirune propriété récréative comme instrument de financement pourlaretraite.

Pourconsulterle sommaire national etle volet québécois du rapport RE/MAX 2017 sur les propriétés
récréatives, y compris le tableau de données et de prix, cliquezici.

Pourconsulterlaversion compléte (en anglais seulement) du rapport RE/MAX 2017 sur les propriétés
récréatives, y compris le tableau de données et de prix, cliquezici.

Principales conclusions du Rapport RE/MAX 2017 sur les propriétésrécréatives:

e Presquelamoitié (43%) des Canadiens songeraitaacheterune propriété récréative au cours des 10
prochainesannées.

0 Presqueletiers(65%)des milléniaux canadiens (groupedes 18 a 34 ans) songeraienta
acheterune propriété récréative au cours des 10 prochaines années.

e Présd’unCanadiensurtrois (30 %) possédant actuellement une propriété en milieu urbain songerait
avendre sa résidence principale pourfinancer|’achat d’une propriété récréative.

e Pourcomblercet écart entre lademande etl’accessibilité, plusieurs milléniaux sont prétsase
tournervers des méthodes de financement variées pouracquérir une propriété récréative.

0 44 % des milléniaux canadiens songeraient aacheterune propriété avecun membre de leur
famille

0 39 % desmilléniaux canadiens songeraientalouerleurpropriétésurdessites de location
saisonniere

0 28 % desmilléniaux canadiens songeraient avendre larésidence principaledanslaquelleils
habitenten milieu urbain

e Caractéristiques etcommodités les plusimportantes pour une fin de semainedans un chaletouune
maison de campagne :
0 TouslesCanadiens:
1. Paixettranquillité:56 %
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2. Renoueraveclanature: 51 %

3. Passerdutempsenfamille:44 %

4. Relaxeraprésune longue semaine de travail : 32 %
O Milléniauxcanadiens (18a 34 ans)

1. Renoueraveclanature: 56 %

2. Paixettranquillité:53 %

3. Passerdutempsenfamille:49%

4. Relaxeraprésune longue semaine de travail : 46 %
0 Québec:

1. Renoueraveclanature: 55 %

2. Paixettranquillité:53 %

3. Passerdutempsenfamille:34%

4. Relaxerapréesunelongue semaine de travail : 27 %

Pour obtenir plus de renseignements, veuillezcommuniqueravec:

Geneviéve Cormier JessicalLavoie

Massy Forget Langlois relations publiques RE/MAX Québecinc.

B. 514 842-2455, poste 26 B. 450 668-7743
gcormier@mflrp.ca Jessica.lavoie@remax-quebec.com

Source : Les estimations et prévisions sont basées surl'opinion de courtiers/franchisés indépendants et
de sociétés affiliées de RE/MAX.

A propos du réseau RE/MAX :

RE/MAX a été fondée en 1973 par Dave et Gail Liniger dans un esprit novateuretentrepreneurial,
offranta ses courtiers et franchisés laflexibilité de gérerleurs affaires avecune grande indépendance.
Regroupant plus de 110 000 courtiers, laportée de RE/MAX s’étend dans plus de 100 pays et territoires.
RE/MAX constitue la plusimportante société immobiliere au Canada, comptant environ 19 000 associés
aux ventes et 750 franchises exploitées de facon indépendanted’un bout al’autre du pays. RE/MAX,
S.A.R.L,, franchiseurde services de courtage immobilier de premierplanal’échelle mondiale, estune
filiale RE/MAX Holdings, Inc. (NYSE:RMAX). Se dévouant pourles collectivités au sein desquelles ses
courtiersvivent ettravaillent, RE/MAX est fiere d’avoiramassé plus de 150 millions de dollars pourles
hopitaux duréseau Children’s Miracle Network® et d’autres ceuvres caritatives. Pour en savoir plus sur
RE/MAX, ou pour trouverune maison ou un courtierdansvotre région, veuillez visiter le site internet

de RE/MAX.

A propos de RE/MAX au Québec

Avecpreésde 3600 courtiers répartis dans 145 agences, RE/MAX met a votre disposition laplus
importante force de vente enimmobilierau Québec. Les courtiers RE/MAX représentent 20 % de
I’ensembledes courtiersimmobiliers au Québecet détiennent40% des parts de marché. Visitez
RE/MAX Québecpourde plusamples renseignements.

Depuis 30 ans, RE/MAX soutient Opération Enfant Soleil, un organisme sans but lucratif recueillant des
fonds pouraiderles enfants malades de la province. Depuis 1988, RE/MAX a amassé 22,6 millions de
dollars pourle perfectionnement des soins pédiatriques offerts aux enfants du Québec.
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Sondage RE/MAX 2017 sur les propriétés récréatives mené auprés des courtiers

Le sondage RE/MAX 2017 sur les propriétés récréatives mené auprés des courtiers mesurelafluctuation
annuelle des prix médians, |’offre de propriétés riveraines et nonriveraines, la proximité des pistes de
skiet!’accesal’eaudes propriétés récréatives situées dans desrégions clés. En plus de fournirdes
donnéesdessociétés et comités de courtage locaux, les courtiers sontinterrogés surlestendances, les
développements etles caractéristiques du marché local.

A propos de Léger

Légerestla plusimportante société canadienne offrant des services complets d’études de marché. Le
sondage réalisé auprésde 1529 Canadiens aété effectué enligne du 29 maiau ler juin 2017 au moyen
dela plateforme enlignede Léger, LegerWeb. Le panel enligne de Léger comporte 475 000 membres a
I’échelle nationale, auxquels s’ajoutent de 10000 a 20 000 membres chaque mois, et profite d’un taux
derétentionde 90 %. Un échantillon probabiliste de méme taille aurait une marge d’erreurd’environ
2,5 %, 19 fois sur 20.

Enoncés prospectifs

Ce communiqué de presse comprend des « énoncés prospectifs » au sens des dispositions « refuges »
de la Private Securities Litigation Reform Act de 1995 des Etats-Unis. Les énoncés prospectifs peuvent
étre identifiés par|’utilisation de mots comme « anticiper », « croire », « avoirl’intention de », «
s’attendre a », « estimer», « planifier », « apercu », « prédire » et d’autres mots et expressions
semblables annongant une prévision, indiquant des événements ou tendances futurs qui n’expriment
pas de faits historiques. Les présents énoncés prospectifs comprennent des déclarations relatives au
rendement futurdu marché de I'immobilier, aux perspectives financieres et opérationnelles de
I’entreprise etala convictionde I’entreprise que les fondamentaux commerciaux demeurent solides
ainsi que d’autres déclarations relatives ala planification stratégique et opérationnelle de |I’entreprise.
Les énoncés prospectifs ne devraient pas étre percus comme une garantie de rendement ou de résultats
futurs, etil ne serapas nécessairement possible d’obtenir dans les délais prévus de tels résultats ou
rendements. Les énoncés prospectifs ont été rédigés en fonction des renseignements disponibles au
moment de larédaction ou entoute bonne foiselonles événements jugés probables parladirectionau
moment

de larédaction, et sont conditionnels a certainsrisques etincertitudes qui pourraient faire en sorte que
lerendementoulesrésultats réels different de ce qui est véhiculé ou suggéré dansles énoncés
prospectifs. Cesrisques comprennent, sanss’y limiter, (1) les changements dans les affaires et I’activité
économique en général, (2) les changements au sein du marché immobilier, y compris les changements
liésauxtaux d’intérétetal’accessibilité au financement, (3) lacapacité de I’entrepriseaattireret
conserverdes franchisés de qualité, (4) lacapacité de I’entreprise arecruter et fidéliser des courtiers, (5)
les changements aux lois et reglements qui pourraient avoirune incidence surnotre entreprise oule
marché immobilier, (6) I'incapacité a maintenir, protégeret promouvoirla marque RE/MAX, (7) les
fluctuations destaux de change, ainsi que lesrisques décrits aux sections « Facteurs de risque » (Risk
Factors) et « Discussion etanalyse de lasituation financiére et des résultats d’exploitation parles
membres de ladirection » (Management’s Discussion and Analysis of Financial Condition and Results of
Operation) danslaplus récente version du formulaire 10-K déposé aupres de la Securities and Exchange
Commission (« SEC ») ainsi que des divulgations similaires contenus dans les rapports ultérieurs déposés
aupresde la SEC pouvant étre consultés surla page consacrée aux relations avecles investisseurs du site
internetde I’entreprise au http://www.remax.com/ etsurle site internetde laSECau www. sec.gov.
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Nous prévenons leslecteurs de ne passe fierindimentaux énoncés prospectifs du présent document,
quin’avaientune valeurqu’au momentouils ont été rédigés. Sauf silaloil’exige, I’entreprise n’a pas
I’intention de mettre ajour cesrenseignements pourrefléter des événements et circonstances avenir,

et nes’engage nullementale faire.
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